
与教材配套PPT课件

第二阶段  4-6步



与教材配套的创新创业资源库网站
（案例库  教学视频  音频  PPT  创业计划书等）







1   营销渠道与4P、4C

2 分销渠道的类别

4 渠道促销差异化

3   营销渠道角色构成

5 营销渠道的设计



  PART 1   营销渠道与4P、4C

营销渠道和4P、4C有什么关联？

见《创新创业10步法（第二版）》

第73页



  PART 2   分销渠道的类别

  结合具体创业项目，谈谈它是如何进行直接渠道和间接分销渠道营销的？ 

见《创新创业10步法（第二版）》
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  PART 2   分销渠道的类别

短渠道和长渠道是如何划分的？

见《创新创业10步法（第二版）》
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见《创新创业10步法（第二版）》

第73页

 PART 3   营销渠道角色构成

营销渠道由哪些成员组成？他们之间的关系如何构成？



 PART 4  渠道促销差异化

举例阐述，如何实现客户和市场差异化？

见《创新创业10步法（第二版）》
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 PART 5  营销渠道的设计

结合企业和项目团队的

情况，设计某款产品的

实体营销渠道。

见《创新创业10步法（第二版）》
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 PART 5  营销渠道的设计

整合营销的操作要点

是什么？

见《创新创业10步法（第二版）》第73页



延伸阅读

1.《创新创业10步法（第二版）》第74页：选择适合你的创业机会

2.《创新创业10步法（第二版）》第77页：案例（创业的关键在于选对机会）


