
广东岭南职业技术学院商学院

《国际贸易实务》课程标准

课程编码：030444 课程类别： 专业核心课程

适用专业：国际商务专业、市场营销专业等 授课单位： 商学院

编写执笔人及编写日期：     李玉峻 审定负责人及审定日期：

              

一、课程性质与课程定位

《国际贸易实务》研究对外贸易活动中一般商品进出口的实务操作。以买卖合同为中心，介绍了合同的磋商、合

同的条款和合同的履行。《国际贸易实务》是一门专门研究国际间商品交换的具体过程的学科，是一门具有涉外活

动特点的实践性很强的综合性应用学科。涉及国际贸易理论与政策、国际贸易法律与惯例、国际金融、国际运输与保

险等学科的基本原理与基本知识的运用。

《国际贸易实务》是高等职业技术院校经贸专业的一门专业课，也是其他管理专业、营销专业的专业课程，是

贸易经济业界从业人员的必修通用课程。

二、课程目标

（一）知识教学目标

出口准备部分：

1、掌握订立合同的步骤，理解合同的成立条件；

2、掌握进出口合同的履行程序，理解违约救济的方法；

3、了解各种国际贸易方式的概念和特点。

合同的磋商和履行部分：

1、正确理解贸易术语的概念、作用和涵义，理解国际贸易惯例的性质和作用；

2、掌握进出口合同条款中的品质、数量和包装条款包含的内容及制定方法；

3、掌握国际货物运输和国际货运保险的种类及需注意的问题；

4、理解国际货款收付中各种支付工具的联系和区别，掌握各种支付方式的运用程序特点；

5、理解进出口商品检验与检疫的重要性及检验检疫条款的内容；

6、掌握争议预防的手段和方法，理解索赔与理赔的条件及注意事项；

（二）能力教学目标

出口准备部分：
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1、善于分析国外目标市场的特点及发展规律。

2、能够针对市场调查取得的资料进行市场分析，并制定出口经营方案。

磋商和履行部分：

1、能够正确选择和运用贸易术语；

2、能够针对普通的国际货物贸易起草简单的国际货物销售合同；

3、能够正确分析贸易争议，具备一定的处理贸易争议的能力；

4、能够正确履行进出口合同，比较准确地分析违约救济方法。

（三）素质教育目标

1、具有热爱所学专业，爱岗敬业的精神和强烈的法律意识；

2、具有诚实守信的作风、开拓进取的精神和一定的控制风险的能力。

（四）、职业技能证书考核要求：国际商务操作员、单证员，有能力的同学可以考取报关员资格。

三、课程内容标准

（一）课程内容与考核标准 

 

学 习

情境

 项目名称 学

时

能力目标 知识目标 

 

训练方式及步骤 

 

考核标准 

出 口

准备

 

出口准备 

 

6 

 

（1）利用外贸信息渠

道的能力；（2）正确

选择出口商品的能力；

（3）客户开发能力；

（4）分析国际市场信

息，编制出口计划书的

能力 

 

（1）外贸人员常用搜索

引擎及外贸网站；（2）

产品选择的要点（3）寻

找客户的方法；（4）市

场调研报告及出口计划书

的撰写 

 

分小组，每组选

择一种具体出口

商品，进行市场

调研，并根据获

得的市场调研信

息进行分析并按

照规范编制一份

出口计划书 

 

调研报告及出口计划

书 

 

贸 易

磋商

 和

合 同

的 履

询盘 

 

4 

 

（1）具备作为出口方

依据出口计划书进行询

盘的能力；（2）具备

作为进口方依据进口需

求进行询盘的能力 

询盘的定义，询盘常用词

汇及句子，询盘的注意事

项 

 

老师和学生进行

角色扮演，分别

担任进口商 /出口

商，学生依据老

师发出的信息及

每人独立完成一份出

口询盘和一份进口询

盘信函 
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行  业务资料进行询

盘，独立完成一

份出口询盘和一份

进口询盘。 

 

发盘 

 

2 

 

具备向客户报价的能力

 

出口报价的计算及发盘的

注意事项 

 

要求学生根据市

场调研报告，向

老师报价，并说

明报价的合理性

 

还盘 

 

2 

 

具备向客户还盘与应对

客户还盘的能力 

 

还价策略及还盘的注意事

项 

 

教师针对学生的

报价，提出降价

要求，学生分别

应用让步策略与

不让步策略与教

师互动 

 

还盘信函 

 

接受 

 

2 

 

具备依据还盘条件进行

接受的能力 

 

接受常用词汇及句子，接

受的注意事项 

 

学生依据老师发

出的信息及业务

资料进行接受，

独立完成一份出

口接受和一份进口

接受信函。 

受信函 

 

 

 

成本核算 

 

4 

 

具备商品价格、商品利

润及出口成本核算的能

力 

 

出口商品的价格构成，出

口商品价格的核算要点，

实际成本的核算方法，出

口退税金额的核算方法 

 

学生根据贸易磋商环节确

定的商品信息，运用所学

知识完成该商品的实际成

本和出口退税金额的计算

提 交

商 品 的

实 际 成

本 和 出

口 退 税

金 额 的
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计 算 过

程 及 结

果 

 

 佣金 与折

扣核算 

 

2 

 

（1）具备核算佣金与

折扣的能力；（2）具

备核算含佣价、净价和

折后价的能力 

 

佣金的定义、应用及计算

方法，折扣的定义、应用

及计算方法、 

 

学生根据贸易磋

商环节确定的商

品信息及相关条

件，运用所学知

识完成该商品的佣

金、折扣、含佣价、

净价和折后价的

核算 

提交商品的

佣金、折扣、

含佣价、净价

和折后价的

核算过程及

结果 

 

 

 

海洋货 物

运 输费用

核算 

 

2 

 

（1）具备核算班轮运

费的能力（2）具备核

算集装箱货海运费的能

力 

 

海洋货物运输的含义、种

类和运作流程，运费运算

方法 

 

学生根据贸易磋

商环节确定的商

品信息及相关条

件，运用所学知

识完成该商品的

班轮运费 /集装箱

货海运费的计算 

提交商品的班

轮运费/集装箱

货海运费的计

算过程及结果 

 

 海洋货 物

运 输 保 险

费核算 

 

2 

 

具备 CIF/CIP 项下保险

费的核算能力 

 

海洋货物运输保险的原则

和操作实务，保险费和保

险金额的计算方法 

 

学生根据贸易磋

商环节确定的商

品信息及相关条

件，运用所学知

识完成该商品的

保险金额及保险

费的计算 

提交过程及结

果 

 

 

 

贸易术语 

 

6 

 

具备选择不同贸易术语

进行报价的能力 

 

常用六种贸易术语的含义

及买卖双方的权利义务相

关规定，掌握三种主要贸

易术语之间的价格转换 

学生根据贸易磋

商环节确定的商

品信息，选择不

同的贸易术语分

不同贸易术

语的报价 
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别进行报价 

 

 

 

盈亏核算 

 

2 

 

(1)具备核算出口换汇成

本的能力;（2）具备核

算出口盈亏额及出口盈

亏率的能力 

 

出口总成本和出口销售外

汇净收入的计算方法，出

口盈亏额/率额计算方法 

 

学生根据贸易磋

商环节确定的商

品信息及相关条

件，运用所学知

识完成该商品的

出口换汇成本和

出口盈亏率的计

算 

提交商品的

出口换汇成本

和出口盈亏率

的计算过程及

结果 

 

 

 

签订 和 履

行 以 L/C

为结算方

式 的 CIF

出 口 贸 易

合同 

 

6 

 

（1）具有依据磋商结

果起草和确认 CIF 出口

贸易合同的能力（2）

具有审核 L/C 及申请开

立 L/C 的能力（3）具

有申请取得商品检验证

明的能力（4）具有申

请取得原产地证书的能

力（5）具有办理外汇

核销业务的能力 ⑥具

有完成出口报关的能力

三种国际贸易结算方式的

含义及操作流程，出口商

品检验操作流程，申领原

产地证书操作流程，外汇

核销业务流程 

 

学合同、催证、检验

产 地 生 在

SimTrade 外 贸 实

习平台上，根据

上述环节确定的

商品信息及相关

条件，完成包括以

L/C 为结算方式的

CIF 出口贸易证、

送货、报关、交单、

结汇和核销的业

务过程 

 

提 交 在

SimTrade 外 贸

实习平台上完

成的签订和履

行以 L/C 为结

算方式的 CIF

出口贸易合同

全套外贸模拟

数据 

 

 

 

签订 和 履

行 以 T/T

为结算方

式 的 CFR

出 口 贸 易

合同 

 

4 

 

（1）具有依据磋商结

果起草和确认 CFR 出

口 贸 易 合 同 的 能 力

（2）具有办理 T/T 的

能力（3）具有申请取

得商品检验证明的能力

（4）具有申请取得原

三种国际贸易结算方式的

含义及操作流程，出口商

品检验操作流程，申领原

产地证书操作流程，外汇

核销业务流程，海洋货物

运输保险的含义及操作流

程 

学生在 SimTrade

外贸实习平台上

根据上述环节确

定的商品信息及

相关条件，完成

包括以 T/T 为结算

方式的 CFR 出口

提 交 在

SimTrade 外 贸

实习平台上完

成的签订和履

行以 T/T 为结

算方式的 CFR

出口贸易合同
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产地证书的能力（5）

具有办理外汇核销业务

的能力（6）具有完成

出口报关的能力（7）

具有办理保险的能力 

 贸易合同、T/T、办

理保险、检验、产地

证、送货、报关、交

单、结汇及核销的

业务过程 

 

全套外贸模拟

数据 

 

 

 

签订 和 履

行 以 D/P

为结算方

式 的 FOB

出 口 贸 易

合同 

 

4 

 

①具有依据磋商结果起

草和确认 FOB 出口贸

易合同的能力②具有办

理 D/P 的能力③具有申

请取得商品检验证明的

能力④具有申请取得原

产地证书的能力 ⑤具

有办理外汇核销业务的

能力 ⑥具有完成出口

报关的能力 ⑦具有办

理保险的能力 

 

三种国际贸易结算方式的

含义及操作流程，出口商

品检验操作流程，申领原

产地证书操作流程，外汇

核销业务流程，海洋货物

运输保险的含义及操作流

程，海洋货物运输的含义

种类及操作流程 

 

学生在 SimTrade

外贸实习平台上

根据上述环节确

定的商品信息及

相关条件，完成

包括以 T/T 为结算

方式的 CFR 出口

贸易合同、D/P、办

理运输、办理保险、

检验、产地证、送货

报关、交单、结汇及

核销的业务过程 

 

提 交 在

SimTrade 外 贸

实习平台上完

成的签订和履

行以 D/P 为结

算方式的 FOB

出口贸易合同

全套外贸模拟

数据 

 

 

 

签订 和 履

行 以 D/A

为结算方

式 的 CIF

出 口 贸 易

合同 

 

6 

 

①具有依据磋商结果起

草和确认 CIF 出口贸易

合同的能力②具有办理

D/A 的能力③具有申请

取得商品检验证明的能

力④具有申请取得原产

地证书的能力 ⑤具有

办理外汇核销业务的能

力 ⑥具有完成出口报

关的能力 ⑦具有办理

保险的能力 

三种国际贸易结算方式的

含义及操作流程，出口商

品检验操作流程，申领原

产地证书操作流程，外汇

核销业务流程，海洋货物

运输保险的含义及操作流

程，海洋货物运输的含义

种类及操作流程 

 

学生在 SimTrade

外贸实习平台上

根据上述环节确

定的商品信息及

相关条件，完成

包括以 D/A 为结

算方式的 CIF 出口

贸易合同、D/P、办

理运输、办理保险、

检验、产地证、送货

报关、交单、结汇及

提交在 SimTrade

外贸实习平台上

完成的签订和履

行以 D/A 为结算

方式的 CIF 出口

贸易合同全套外

贸模拟数据 
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 核销的业务过程 

 

 

 

签订 和 履

行 以 L/C

为结算方

式 的 CIF

进 口 贸 易

合同 

 

6 

 

①具有依据磋商结果起

草和确认 CIF 进口贸易

合同的能力②具有申请

开立与修改 L/C 的能力

③具有完成进口报关的

能力④具有申请取得商

品检验证明的能力 

 

三种国际贸易结算方式的

含义及操作流程，申请开

立与修改 L/C 的操作流程

进口商品检验操作流程 

 

学生在 SimTrade

外贸实习平台上

根据相关的商品

信息及条件，完

成包括签订以 L/C

为结算方式的 CIF

进口贸易合同、申

请 开 立 与 修 改

L/C、检验及进口

报关的业务过程 

 

提 交 在

SimTrade 外贸实

习平台上完成的

签 订 和 履 行 以

L/C 为结算方式

的 CIF 进口贸易

合同全套外贸模

拟数据 

 

考核标准说明：据题目内容的不同，从答题的质量、数量、时效和创新性四个纬度或“360度”考核，按优、

良、中、及格、不及格五级评分。分组进行的每个组员选派组长进行表现打分。

2．教学过程中职业素养要求

目标要求 过程 考核标准

遵纪守法的意识，具备符合职

业场合的仪表仪容、礼节礼仪

上课过程

提交任务成果

与教师、同学交流、交往时的言行举止得体；

演示任务成果时表现自信。

较好的理解能力和具备较强的

外语听、说、写能力，以便于与其沟

通，进行商务洽谈，签订合同。

上课过程

提交任务成果

1.上课能积极发言，能准确表达自己的观点、意

见；

2.能撰写符合规范的计划、方案，能编制符合规

范的图表、课件。

3、英语力争达到四级以上。

具有自主学习、探究与创新的能力 课前准备

提交任务成果

1.能够利用网络、图书馆等媒体资源查找所需信

息；

2.提交的任务成果有创新、创意。

具备较强的团队合作、沟通协调能力 上课过程 1.小组成员分工合理；

2.开展小组活动时能自觉参与分工、承担责任；

3.能和小组成员进行有效沟通。

四、实施建议

（一）教与学

通过校企合作办学项目的建设，构造实践教学环境，增强实践能力培养，加强实际业务操作能力的训练。

7



广东岭南职业技术学院商学院

突破传统教学方式，采用多媒体和网络等现代教学技术，同时在教学过程中采用专题研究法、案例教学法和实验

教学法相结合的综合教学方式，提倡“团队合作学习”和“个体竞争性学习”，培养学生课程和专业兴趣，提高

综合素质和学习效果。

1、教师结构：75%的主讲教师为中级职称，13%的教师为高级职称，38%的教师为双师型教师，25%教师承

担双语教学。

    2、专业结构：75%的教师为国际贸易专业毕业，25%教师为管理类专业毕业，双师型教师均具有国际贸易实

践经验。

（二）教学资源

1．编写特色教材

《国际贸易实务》，邢金虎主编，李玉峻任副主编，2009年第一版，华南理工大学出版社

2、实训条件

实训部分专用的实训室（目前有两个专用实训室，一是国际贸易实训室：实训楼 906 作为专用的综合实训室，

配备电脑等相应硬件设施，新购置的教学软件比较实用，并且能对学生的实训结果进行评价；二是商务谈判实训

室，位于 1110，体现情境设计，使学生有身临其境感觉。）。

教学实训的软件：新购置教学实训软件，2010——2011 学年第一学期投入使用。

3．建立网络课堂

本门课程作为 2008——2009学年精品课程建设，已建立的网络教学资源包括：教学课件、授课计划、电子教

案、练习题库、考试题库等，建议进一步丰富网络教学资源，如课程教学录像、在线实训等，实现网上教学。

4．学习评价

《国际贸易实务》是一门实践性、应用性很强的课程，重在学生能力与综合素质的培养，同时注重学生对专业

基础知识的掌握。在评价上必须兼顾理论与实践，过程与结果的统一。建议采用、全过程、多样化、开放式的考核模

式，努力做到考核主体多元、考核时空动态、考核内容全面，成绩结构合理，实现教学相长。

《国际贸易实务》课程学习评价一览表

类别 考核内容 考核方式 考核主体 比例

课堂教学 出勤 考勤 任课老师 10%

平时作业 批阅 任课老师 10%

课堂表现 小组陈述 小组同学 10%

实践操作 签订合同、单据制作

等

软件操作 任课老师

小组同学

10%

期末综合 综合 笔试 任课老师 60%
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