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PART ONE
项 目 概 述





项目简介

痛点

人群 痛点

网课
自打上网课以来，网络不流畅流量不够用的问题 “深入我心”。由于疫情封村的缘故，
部分大学生只能走出家门，深入大自然，四处寻找信号。这时，要有个可随身携带的无
限制 WIFI 器就能很好地解决这个问题

偏僻地区

村落、山区，网络信号大不如在城市时，节假日回趟乡下，不感兴趣与七大姑八大姨的
各种“关心”时，打局王者、吃个鸡、想跟男 / 女朋友或是姐妹们打个微信电话，吐槽都
是卡顿，最后只能向手机信号低头，被迫营业与熊孩子一起玩耍。

流量大户 限额流量对于看剧人士、游戏爱好者、户外玩家有着诸多限制。



项目概述

一款以押金模式付租金的便携式
的随时随地上网神器，解决有着
上网课、在偏远地区、流量大户
等困扰问题的人群。

上网课的学生老师、偏僻
地区的人群以及流量大户

随身 WIFI 租赁

现今科技时代，网络是人们生活中
必不可少的一物，特别是手机扫码
支付普及开来之后，生活处处都需
要用到网络。但是，对于下列这些
经常用网络的人来说，获得流畅实
惠的网络流量是多么不容易。

项目名称 项目介绍

项目背景

适用人群



项目概述

A 便捷式、全网通、一键就可开通、网络稳定、随时随地轻松上
网。

押金模式，租赁前需交付押金。像共享单车、共享充电宝等那
些普及到民众的生活中的共享产品一样，让民众们操作起来也
能熟练上手，还能丰富并且改善人们的网络生活。

B

对于出行人员，很多高端酒店不提供或者收费高，使用此种
产品，可以降低费用。C

亮点

带动就业。随身 WiFi 移动上网神器租赁模式的特点，决定我们需
要配置众多租赁机摆放点，配置中心的维护和WIFI移动上网器的
保养，需要稳定且专业的工作人员，一定程度上带动了的就业。

D



产品服务内容

产品设计 服务内容 使用操作 
采用先进的云 SIM技术，
无需插卡、开机即可自动

调取云端的卡池的流量，

网速更快一筹。高速不限

量，多台设备齐共享。有

着更好的网络体验。 

租赁一个 WIFI 机器会配
备一个设备、一个充电器 
一个便携包。WIFI具备充
电宝功能，也支持充电宝

充电。 

每个机器后面都会标准

用户名和密码，与平时在

家连接 WIFI 的操作方法
一致。 

 



PART TWO
市 场 分 析



市场分析

网络市场 随身 WIFI无限流量套餐



市场分析 ( 二 ) 市场调
查

选项 小计 比例 

学生 
34 87.18% 

上班族 
5 12.82% 

其他 
0 0% 

本题有效填写人次 
39  

 

选项 小计 比例 

50元以下 
24 61.54% 

   

50-100元 
14 35.9% 

100-200元 
1 2.56% 

200元以上 
0 0% 

本题有效填写人次 
39  

 

选项 小计 比例 

√ 34 87.18% 

x 5 12.82% 

本题有效填写人次 
39  

 

选项 小计 比例 

√ 14 35.9% 

x 25 64.1% 

本题有效填写人次 
39  

 

1.您的身份是 3.您愿不愿意为了使用流量而办理新的手机号码

2.您最多可以接受的每月无限流量套餐价格为 4.“ 流量不限量套餐”，您觉得是比较实惠的



PART THREE
 核 心 团 队



核心团队

团队领袖。火车跑地快，全靠车头带。

能说会道、对数字的敏感性、有良
好的文字功底、拥有合理规划企业
财务的战略头脑。

精通英文，贸易流程，各国
商人习俗，可熟练与客人谈
判，接单。

懂得网络技术，能够开发优
化产品，具有开拓精神、赋
有激情。

能充分利用与发挥已
有资源。



PART FOUR
  商 业 模 式



 （四） 商 业 模 式

物色生产商，与厂家合
作，制作产品

先吸引部分客流，建立好
口碑，筹集第一批资金 市场反馈

增加筹集大量押金，形成资金流，作
为发展资金，同时开发小程序，与美
团或支付宝、微信合作，捆绑联用，
拓展更大市场

推广宣传，在小个别
大专院校宣传，建立
第一批粉丝

扩大产品发放站
点，逐步盈利

将第一批粉丝作为种子客户，通过他们的
宣传进一步推广，同时增加新媒体宣传，
在人流量大的地方增加广告力度



营销计划

推广方式
将租赁机摆放在指定点。在租赁机上附上二维码，用户扫码体验上网
服务。通过新媒体和种子客户宣传，并开发小程序，方便大家扫描租
赁，与微信，美团，支付

线下布置
指定点可设在交通枢纽、繁华商业地区、人流多的街市、师生多的校
园、有需要的县城乡村等

对接方式
租金支持线上支付，支持邮寄或者指定点领取

费用收取
根据地域不同，每天的费用从 10 到 50元不等



PART FIVE
  财务分析



 （五）财务分析
1.启动资金

月份 1月 2月 3月 4月 5月 6月

WIFI投入
（个）

1000 1500 2500 4000 4000 4000

成本（元） 20万 30万 50万  80万 80万   80万

配置点设置 院校 交通站点 国际机场 便利店 居民楼  

配置点人工管理
定期质检产品，
扫描二维码联系
线上客服

定期质检产品，
扫描二维码联系
线上客服

定期质检产品，
扫描二维码联系
线上客服

定期质检产品，
扫描二维码联系
线上客服

设置门店  

推广

在投放机上设置
广告、二维码，
方便客户了解和

使用

在投放机上设置
广告、二维码，
方便客户了解和

使用

在投放机上设置
广告、二维码，
方便客户了解和

使用

在投放机上设置
广告、二维码，
方便客户了解和

使用

专业客服人员，
面对面咨询答复
，方便客户了解

产品

 

备用金            

启动资金： 50万 -60万
前三个月预计投放WIFI数量共
2500个，计算前三个月配置点
设置、配置点人工管理费用、
推广费等，每个WiFi的成本是
200元。第四月开始，所收租
金逐步开始得到累计，形成正
现金流，后续WiFi的投放资金
可从租金中扣除。



 （五）财务分析
2.销售预测 

月份 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月

租赁次数 3000 5000 8000 11000 16000 18000 20000

月份 8月 9月 10月 11月 12月    

租赁次数 22000 24000 26000 30000 35000    



 （六）风险与挑战
 

 现今 5G 网络的开始普及、多样共享项目下的竞争、深入普及给乡
村地区的困难以及宣传工作等。

 目前手机市场和 5G 基建也没完全铺开。就像联通说了，下半年全
力加速 5G基建，但是还有其他运营商是跟不上的。

 资费在一时半会也不会降下来。我们本身就是通讯服务商。现在
想的是，利用这些占点流量，后续普及了，公司签的 5G资费下来
，就容易去开展市场。



谢谢观看！双创
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